
HERRAMIENTA DE TRABAJO

Diagnóstico comercial
Elegí una situación real. Completá esta guía con evidencia y acordá el próximo paso con la persona
responsable.

01  Situación y evidencia
¿Qué ocurre hoy? ¿Qué ejemplo reciente lo muestra?

02  Resultado esperado
¿Qué necesita conseguir y cómo reconocerá una buena entrega?

03  Encaje y límites
¿Qué podemos resolver y qué queda fuera?

04  Decisión y participantes
¿Quién usa, valida y participa en la contratación?

05  Condiciones pendientes
Entradas: ______ Recursos: ______ Fecha deseada / viable: ______

06  Recomendación
Opción propuesta: ______ Motivo: ______ Qué falta confirmar: ______

07  Próximo paso acordado
Acción: ______ Responsable: ______ Fecha / condición de revisión: ______

Separá lo confirmado de lo pendiente. Revisá el resultado antes de cerrar.
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