DARIO SORIA

Marketing y relaciones

HERRAMIENTA DE TRABAJO

Trabaja con un caso real. Registra evidencia, responsables y una fecha para revisar lo acordado.

01 Accién compartida

¢Que haremos y con que publicos?

02 Proposito comercial

¢Que avance comercial buscamos y como se reconoce?

03 Propdésito de relaciones

¢Que vinculo o compromiso queremos desarrollar?

04 Entregables

¢Que debe recibir cada publico y con que criterio?

05 Responsables

¢Quien coordina y quien responde por cada entrega?

06 Informacidny seguimiento

¢Que se comparte, con quién y bajo que acuerdo?

07 Resultados y revision

Medidas separadas: Evidencia: Fecha:

Usa esta hoja como guia. Verifica los supuestos y acorda el proximo paso.
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